
 

Logiciel et données libres

leur succès bouscule les modèles 
économiques et organisationnels.

Régis Haubourg - OSGeo-FR



 

L’OSGeo-FR et l’OSGeo

● Fondation mondiale de promotion des projets 
géomatiques open source libre 

● Open Source GeoSpatial Fondation

● OSGeo-FR : chapitre local francophone
● Organise les rencontres FOSS4G
● Héberge le groupe QGIS-FR
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L’open source n’est plus un 
débat

● Efficience des modes de collaboration
● Décloisonnement
● Pas de lourdeur de déploiement administratif (licences)
● Passage à l’échelle en mode SaaS
● L’industrie s’inspire de ses modes de fonctionnement

– Itération rapide  
– Agilité
– Intégration continue
– Refactoring



 

Confinés ?

Ça continue à marcher

Même à la maison

Même sur Linux, mac ou Windows

Avec du support communautaire ou professionnel



 

Open source  = Libre ?

Spoiler alert :  NON



 

Mille et une saveurs d’open 
source

● Éditeur - stratégie Freemium

● Une compagnie identifiée. 

● Produit d’appel open source  (open source washing? )

● Bascule en mode payant pour usages avancés ou Cloud ou auto hébergé

● Pas vraiment ouvert aux contributions extérieures 

● Laisse se développer des réutilisations mais anticipe une monétisation en vous verrouillant

● Ex : Talend / Android 

    



 

Open source un peu plus libre

● Modèle freemium engagé 
– Ne cherche pas le verrouillage propriétaire
– Soutien activement les projets communautaires
– Ouvert aux contributions externes
– Dépend financièrement de version payantes

– Ex : Gitlab / Qt Digia 





 

La Licence, car il y en a  

● Exemple de la GPL V3
–     la liberté d'utiliser le logiciel à n'importe quelle fin,
–     la liberté de modifier le programme pour répondre à ses 

besoins,
–     la liberté de redistribuer des copies à ses amis et 

voisins,
–     la liberté de partager avec d'autres les modifications 

qu'il a faites.



 

La licence – (lisez toutes les lignes)
 

« IL N’Y A AUCUNE GARANTIE POUR LE PROGRAMME [..] 

LE PROGRAMME « EN L’ÉTAT » SANS GARANTIE D’AUCUNE SORTE, QU’ELLE SOIT  EXPRIMÉE OU IMPLICITE, 
CECI COMPRENANT, SANS SE LIMITER À CELLES-CI,

[…]

VOUS ASSUMEZ LE RISQUE ENTIER CONCERNANT LA QUALITÉ ET LES PERFORMANCES DU PROGRAMME. 

DANS L’ÉVENTUALITÉ OÙ LE PROGRAMME S’AVÉRERAIT DÉFECTUEUX, […]  

VOUS ASSUMEZ LES COÛTS DE TOUS LES SERVICES, RÉPARATIONS OU CORRECTIONS 
NÉCESSAIRES »

                                               Maintenant vous savez :)



 

Evaluer la valeur des outils open 
source ?  Tentative OpenHub



 



 

Qui connaît ? 
● QGIS ?

● PostGIS?

● GDAL ?

● PROJ ?

● GEOS - JTS 



 

Estimation de la valeur 
●     OpenHub :
●         QGIS :      510 années-homme
●             1.8 Millions de lignes de code
●                     Environ 28 Millions de dollars (modèle COCOMO)
●         GDAL :             28 Millions $
●         PROJ :                3 Millions $
●         PostgreSQL :   16 Millions $
●         Postgis :             5 Millions $

● Très grande sous estimation (doc, efforts projets, communauté, entraide)



 

Oups

https://xkcd.com

Vers une reconnaissance des 
communs logiciels ?



 

PROJ / GDAL



 

Le libre, ou le circuit court de 
l’informatique ?

● Accès direct aux développeurs 
● A condition d’accepter les codes de communication

– Écrits
– Bienveillants
– Explicites
– Savoir de rendre son problème compréhensible et reproductible
– Anglophone, ça touche plus de monde
– Respecter ceux qui vous aident



 

Le savoir être 

Changement de culture :
– Chacun contribue
– Chacun se respecte

– Parfois impact organisationnel avec une valeur bien plus grande 
que les outils ou les données eux même

● Libération d’énergie : plus de personnes peuvent participer
● Libération d’énergie : motivation
● Collaboration



 

Ce qui coince dans le modèle 
économique libre open source ?
● Certaines tâches ne sont pas finançables 
● Bus factor 
● Sur- sollicitation des contributeurs 

→ burn out open source 

● Culture de l’achat de service au forfait, qui oublie de 
faire vivre la plateforme sous-jacente.



 

Comment intervenir ?
● Utiliser n’est pas soutenir

● Support commercial : multiple, vous avez le choix
● S’intéresser à la communauté, autant qu’à l’outil
● Comprendre qu’un logiciel est un processus, pas un bien. 

– Un logiciel avec des défauts vaut mieux qu’un logiciel en apparence 
parfait mais incapable d’évolutions

● Sélectionner des prestataires impliqués et reconnus
● Embaucher des mainteneurs, ou leur permettre de vivre



 

Comment intervenir ?

● Inclure documentation, traduction, revue de code croisée, 
tests unitaires, packaging dans vos appels d’offre

● Inclure une maintenance dédiée open source
● Annoncer vos intentions (osez l’anglais!) 
● Vous avez le droit d’utiliser des primes en cas de bonne 

contribution au projet. Cela incite les répondants à jouer le jeu
● Héberger des rencontres développeurs/ utilisateurs
● Fournir des serveurs, des ressources logistiques



 

  Comment intervenir ?

● Accepter le financement au temps passé pour :
– Diagnostic / correctifs d’anomalies
– Développement innovant et expérimental
– Le support / acculturation



 

Comment intervenir ? 

● Big is NOT always beautiful  

● Keep It Simple Stupid (KISS)

● Release Early / Release Often

● Avec la communauté, pas dans une branche, dans son coin



 

Mutualiser

● Ex : GDAL barn 
● Ex : groupe interEntreprises postgreSQL-FR

● Tout en restant léger en administration
● En suscitant de l’émulation : Groupe QGIS-CH
● En acceptant de communiquer ! 



 

Aller vers une stratégie open 
Source avec les décideurs
● Vous n’êtes pas obligés de vivre cachés :)

● Exemple Orange.com
– Stratégie explicite d’entreprise
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